Ar Tarim 2016'da Sanayilik

Ekrem Suad SADAK

Ar Tarim Genel Mudurt Ekrem Suad Sadak, 2016 yilinda yemeklik pazariyla
beraber sanayilik yani parmak patates ve cips pazarinda da aktif rol alacaklarin
acikladi. Bu baglamda, dunya capinda kullanilan cesitlerinin Turkiye pazarinda
dayer almayabaslayacagdinibelirten Sadak, ‘Buyilbizim tanitim yiimiz. RUMBA, DN
LAURA, ve ARSENAL gibi cesitlerimizin kisa zamanda pazar payi kazanacagini
dusuntyoruz. Bu pazar icin de calismalarimiz tum hiziyla devam ediyor” dedi.

Tarim 1990 yilinda, patates tohumu Gretme yetkisi
Ar aldi. Firma, o gunden bu yana, sézlesmeli uretici-
lerle Kayseri ve Sivas yorelerinde tohumluk Uretimi Gzerine
yogunlasti. Ayrica, patates Uretimi yapilan bitun bolgelerde
cesit gelistirme, Uretici egitimleri ve yayim faaliyetlerini de
surdurayor. Ar Tarim, deneme lokasyonlari olarak da pata-
tes tariminin yogun olarak yapildigi yerleri tercih ediyor. Bu
baglamda, Nevsehir'de bulunan ortalama 15 bin ton kapasi-
teli, Turkiye'nin en modern ver alti deposuna ek olarak, tek-
nik personelin bir bolum ile laboratuvar calismalarini da bu
bolgede gerceklestiriyor.

Tarim Gundem Dergisi olarak 1990 yilindan bu yana ba-
sarli calismalara imza atan Ar Tarim'in Genel Mudurd
Ekrem Suad Sadak’a, hem yeni yaptiklart yatirimlari hem
de one cikan cesitleri hakkinda sorular sorduk. Aldigimiz
yanitlar soyleydi...

Pazarda Aktif Rol Oynayacak

Topraga bereketinizi ekiyoruz..

2015 yilinda Ar Tarim olarak onemli
yatirnmlara imza attiniz. Yatirnmlariniz
hakkinda bilgi verir misiniz? Gelecek yillara
katkilarini degerlendirir misiniz?

2015 yili bizim igin tam bir yenilenme sureci oldu. Teknolo-
jik alt yatinmlarimizi tamsnamladik. Sirketimizin daha verimli
ve kontrollu bUyUmesi icin tarim sektorinde cok az goru-
len ERP'yi kurmak Uzereyiz. Kurumsal kaynak planlama-
sl olarak bilinen bu sistemle artik, Uretimden depolamaya
kadar is ve Uretim sureclerini gorebilecegiz. Bununla bera-
ber, depomuza yapmis oldugumuz yatirimlarla depomuzu
oldukca modern hale getirdik. Ayni zamanda nemlendirme
sistemini kurarak driinlerimizde olabilecek olan fire orani-
ni da 6nemli dizeyde dustrdtk. Buinyemize yeni kattigimiz
arkadaslarimizin egitim planlamalarini yaparak sektorel ve
kisisel alanda gelisimleri konusunda katkida bulunuyoruz.
Boylece onlarin yeteneklerinden, gliciinden ve
- varaticlliklarindan faydalanarak hep beraber
sirketin blyUmesine ve gelismesine katkida
bulunacagimiza inaniyoruz.

One ¢ikan patates cesitleriniz
hakkinda bilgi verir misiniz?

Aslinda tum cesitlerimiz oldukca ilgi gortyor.
Fakat hic stiphesiz ki AGRIA ve MADALEINE,
Turkiye ‘deki en populer cesitler arasinda yer
almaktadir. Patates Ureticileri bu cesitlerimizi
iyi tat, verimlilik ve dayanikliliklariyla bilirler.
Bununla beraber calismalarimizi durdurmu-
yor, yeni cesitlerin adaptasyonu icin tim hiziyla
devam ettiriyoruz. Sadece bu yil adaptasyon
sirecinde 22 tane yeni cesit denemelerimiz
var. Ge¢mis yillarda yapilmis olan yatirmla-
rimizin meyvesi olarak erkenci boélgeler igin
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parlayan cesidimiz Marabel olurken; gecci bolgeler igin Jelly
olmustur. Bu cesitlerimizi Marfona, Sante ve Concordia izle-
mektedir. Sunu da belirtmek isterim ki; 2016 yilinda biz ye-
meklik pazariyla beraber sanayilik yani parmak patates ve
Cips pazarinda da aktif rol alacagiz. Dinya ¢apinda kullanilan
cesitlerimiz artik TUrkiye pazarinda da yer almaya baslaya-
cak. Bu yil bizim tanitim yiimiz. RUMBA, LAURA, ve ARSE-
NAL gibi cesitlerimizin kisa zamanda pazar pay! kazanacagi-
ni ddstndyoruz. Bu pazar icin de calismalarimiz tim hiziyla
devam ediyor.

Ciftciler ve firmaniz arasindaki iletigimi
artirmak icin uyguladiginiz pazarlama
stratejilerinizden bahseder misiniz?

Bildiginiz gibi biz patates tohumu Ureten ve ithal eden bir sir-
Ketiz. Ithal tohumlarimizi ancak bizim konumuzdaki firma-
lara satabiliyoruz. Bu devletin getirmis oldugu kanunlarla
ilgili bir durumdur. Diger yandan yerli tohumlarimizi dogru-
dan ciftcilere satabiliyoruz fakat tabi ki odaklandigimiz nokta
tohum dreticileri. Elbette kendi tohum musterilerimize rakip
olmak istemiyoruz. Ciftgilerle calismalarimiz, lyi patates ye-
tistirme uygulamalari ve cesitlerin pazara ntfus etmesi ko-
nusunda bilgi paylasimi yapmak. Patates sektordnin gelisi-
minde bir parca olmak bizim sirket vizyonumuzdur. Bununla
beraber web sitemizi yeniden tasarladik. Yeniden tasarlanan
web sitemiz sayesinde artik Urtnlerimizi en guncel haliyle
takip edip bizleri daha yakindan taniyabilecek iletisim bolu-
minden isteklerini bize dogrudan iletebilecekler.

Tiirkiye’deki patates sektériiniin sorunlarini
degerlendirir misiniz? Bu baglamda ¢6ziim
onerilerinizi paylasir misiniz?

Turkiye patates sektord, i¢ talepteki egilime bagli. Bu ne de-
mek oluyor? Basitce anlatmak gerekirse fiyatlar yerel olarak
yuksekse, patates yetistiriciligi konusunda yeterli bilgiye sahip
olmayan insanlarin da ayni beklentiyle bu ise girmesine ne-
den oluyor. Arzin artmasi bir hayal kirikligina sebep oluyor
ve kugtk ciftcileri zor durumda birakiyor. Buradaki anahtar
mesele, var olan talebi tahmin edebilmektir. Ikinci olarak ise,
dreticiler arasinda herhangi bir koordinasyon olmadigindan
bu durumda yardimci olabilecek ihracat pazarlari istismar
edilmemelidir. Avrupa'dan bir drnek vermek gerekirse, tim
patates Ureticilerinin bagli oldugu bir organizasyon var. Bu or-

ganizasyonlar sadece yerel tuketimi tesvik edici degil ulusal
olarak da tesvik edici glice sahiptir. Bu baglantilar araciligiyla
ciftgiler uluslararasi pazarlara kendi Urdnlerini sunabilirler.
Biz de Turkiye ‘de bunun gibi bir organizasyon olusturabilir ve
organize olabilirsek sektor tim sorunlarin Ustesinden gelebi-
lir. Peki kim girisimmde bulunacak? Huktmete bu konuda s6z
soylemek kolay fakat sektorin onemli oyuncularinin, tohum
Ureticilerinden patates vetistiricilerine kadar herkesin rol al-
masi sarttir.

Belirli alt yapiya sahip olduktan ve bunu gosterdikten sonra
ancak devletten daha fazla destek alabiliriz. Eger ilk pozitif
adimlarimizi gostermezsek Ust yonetim desteklerine kulak
asamayiz. Biz de AR TARIM olarak bu argimanlar bir kac
kere dile getirdik ve hala savunucusu olmaya devam edece-
giz. Inaniyoruz ki kisa vadede meyvelerini alacagz.

Son olarak da, tuketici hakkinda konusmak gerekli.
Turkiye'de patates hala marketlerde veya ayni forma sahip
yerlerde satilan bir Urtn. Peki tuketiciler, bolgeler ve Ureti-
ciler hakkinda bilgi sahibi mi? Iste bu satislara katma deger
katabilmek icin bir sanstir. Cesitlerin niteliklerini ve kalitesini
tuketiclye gosterebilir ve farkindalik yaratabilirsek, tUketici-
ler o zaman turleri sormaya baslayacaklar ve Urinler kendi
talebini yaratacaktir. Boylece piyasada var olan kalitesiz ve
lezzetsiz patates ortadan kalkacaktir. Bir kez daha bu durum
tUketici arastirmalariyla teyit edilmistir.

Ar Tarim olarak bizler, tedarik zincirinin itk adimi olarak nihai
tUketiciye kadar butun cesitlerin tanitimini yapmaktayiz. Yani
Urdn markama ile baslayacagiz. Bu sadece bir itme stratejisi
degil ayni zamanda cekme stratejisidir.
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Ar Tarim Growtech Fuari'na katiliyor

A Tarim 1990 yilinda, patates tohumu Uretme il
ryetkisi alan firma, o giinden bu yana hem F
kendi Uretimi hem de sozlesmeli Ureticilerle s

Kayseri ve Sivas yorelerinde tohumluk ";a-'f

dretimi Uzerine yogunlastl. Ayrica, pa-
tates Uretimi yapilan bUtln bolgelerde
cesit gelistirme, Uretici egitimleri ve
yayim faaliyetlerini de surdUriyor. Ar
Tarim, deneme lokasyonlari olarak
da patates tariminin yogun olarak yapildig
yerleri tercih ediyor. Bu baglamda, Nevsehirde
bulunan ortalama 20 bin ton kapasiteli, Turkiye'nin en
modern ver alti deposuna ek olarak, teknik personelin bir

bolimu ile laboratuar calismalarini da bu bolgede gerceklestiriyor.

Ar Tarim Genel Mudurt Ekrem Suad Sadak, 2016 yilinda
yemeklik pazaryla beraber sanayilik yani parmak
" A" patates ve cips pazarinda da akiif rol aldikla-
' _ ,T"“— . rnisoyledi. Bubaglamaa, dinya ¢apinda
- 2 kullanilan cesitlerinin Turkiye pazarin-
da da ver almaya basladigini belirten
Sadak, “ Bu yil bizim tanitim yiimiz.
Rumba Laura gibi sanayilik cesitleri-
mizin kisa zamanda pazar pay! kaza-
nacadini distintyoruz. Bu baglamda, firma
olarak ilk defa katilacagimiz, 30 Kasim-3 Aralik
tarihleri arasinda Antalyada duzenlenecek olan Grow-

tech Eurasia Fuar'nda 2. Hol 111 numarali standimiza tim fuar
ziyaretcilerini bekliyoruz” dedi.
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Bayer yabanci otlarla micadelede yeni trind Kelt’i tanitti

ayer Crop Science, Turk tarmina ve ciftcisine sundugu

hizmetlerine bir venisini daha ekleyerek yabanci otlarla
miucadelede kullanilan yeni Grind Kelt'l tanitti. Yetkili bayilerin
ve Bayer'in Ust duzey yoneticilerinin katiimi ile gerceklesen
lansmanda, tarimsal faaliyetlerde énemli bir yer tutan yabanc
otlarla mucadelede Entegre Yabanci Ot
Yonetiminin énemine de deginildi. Bayer
Crop Science Pazarlama Mudurd Mat-
hieu Hingant, lansmanda yaptigi konus-
masinda “Bayer olarak tohumdan hasa-
da kadar her alanda yenilik¢i ve yuksek
kalitede verim saglayan ¢ozUmler sunu-
yoruz. Bu baglamda diftcilerin aligkanlik-
larini degistirecek yenilikci bir Urtin olan |
Kelt'i gelistirdik. Kisa zamanda cogalan
ve micadele edilmediginde hizla tarlaya

yayilan ve verimi énemli oranlarda azaltan yabanci otlara kar-
si gelistirilen Kelt, bugtine dek kullanildigi tim Ulkelerde cok
lyi sonuglar verdi. “Entegre Yabanci Ot Micadele Yonetimi'nin
prensipleri dogrultusunda yabanci otlarla micadeleye, enteg-
re bir yaklasim sunuyor ve her asamada ciftclye destek olu-
yoruz" dedi. Toplantida Bayer'in ciftciler
icin gelistirdigi yepyeni bir platform olan
“4mevsim’in de tanitimi yapildi. Sektore
ait onemli ve glncel bilgilerin paylasildigi
Uyelere ozel platform ile ciftcilerin Gret-
kenliklerini arttirmak ve harcamalarini
daha dogru bicimde yonetmek hedefle-
niyor. Ilk olarak Trakya bolgesindeki bug-
day ciftcisi ile bulusan platform ilerleyen
donemlerde Turkiye genelindeki tum
ureticilerle bulusacak.

Denizbank ile Gediz Elektrik isbirligine gitti

Gediz Elektrik Perakende Satis A.S. ve DenizBank Ureticilere
odeme avantaji saglayan isbirliklerini yeniledi. Bu isbirligi
cercevesinde; DenizBank'in Uretici Kart'ina sahip olan Gediz
Tarimsal Sulama Musterileri, fatura 6demelerinde 3 ay faizsiz
erteleme kolayligindan faydalanacak. Yenilenen anlasma kap-
saminda, Gediz musterisi ¢iftciler DenizBank'in Tarim Bankaci-
ligr alaninda sundugu avantajlardan da yararlanabilecek.

Yenilenen isbirliginin Izmir ve Manisa Tarmsal Sulama Mus-
terileri icin ©nemli bir firsat oldugunu belirten Gediz MUsteri
lliskileri MUdurt: Mustafa Demir yaptigi degerlendirmede,
“DenizBank ile tarimsal sulama musterilerine ddeme avantaji
saglayan onceki isbirligimizi daha da avantajli duruma getire-
rek ciftcilerimizin elektrik fatura demelerine kolaylik sagla-
may! surdUrlyoruz. Enerji sektorinin en onemli oyuncula-
rindan biri olarak, DenizBank ile yapmis oldugumuz isbirlikleri
gibi mUsteri odakli projeler gelistirerek sektorimtzde onemli

adimlar atmaya devam ediyoruz. Bu uygulamanin ¢ok ses ge-
tirecedinin sinyallerini aldik. Birgok enerji sirketinin bu uygula-
may! 6rnek alacagini 6n gordyoruz” diye belirtti.

Anlasma ile ilgili dederlendirmelerde bulunan Bati Anadolu
Bolge Mudurt Hasan Ozer Orhan, Gediz ile Ureticilere sagladik-
lar avantajlarin artmasindan mutluluk duyduklarini, Izmir ve
Manisa illeri Tarimsal Sulama Musterileri icin 6nemli firsatlar
sunduklarini belirtti.
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Ar Tarim Kendi Sektoriinde Bir Ilki
Gerceklestirerek Growtech Fuarina Katildi

Ar Tarim Genel Mldtri Ekrem Suad Sadak, Growtech Fuarina patates tohumu alaninda katilan tek firma
olduklarini vurgulayarak, ‘Bu fuarda sanayilik cesitlerimizi tanittik ve bu anlamda énemli is baglantilar: kurduk” ded.

A Tarim, Antalyada duzen-
r lenen Growtech Fuarina

bu yil itk kez katildi. Fuara katilim-
larindan dolayi son derece mem-
nun olduklarini ve bu baglamda
onemli is baglantilart kurduklarini
belirten Ar Tarim Genel Mudura
Ekrem Suad Sadak, “Avrupa ve
Balkan Ulkelerinden Ortadogu ve
Kuzey Afrika'ya kadar uzanan ve
bu Ulkelerden gelen ziyaretcilerin
agrlandigi bu onemli fuarda biz-
lerde firma olarak yeni UrUnlerimizin tanitimini yapmaktan ol-
dukca keyif aldik” dedi..

Ekrem Suad Sadak, calismalan ve gelecek hedefleri hakkindaki
sorularimizi soyle yanitlad..

Ar Tarim olarak bu yil, Growtech
Fuari’'na ilk kez katildiniz. Fuar ile
ilgili degerlendirmelerinizi alabilir miyiz?

Oncelikle fuarlarakatiimin, markalasma ve tanitim calismalarinin
onemli bir boluminu olusturdugunu, fuarlara  katilarak
UrUnlerimizi, katilimcilara ve ziyaretcilere tanitma firsati olarak
cok dnemli gordidgumiiza belirtmek isterim. Bu anlayisla bu yil
ilk defa katildigimiz bu fuardan oldukca mutlu ayrildik. Bildiginiz
gbi sadece patates tohumu alaninda katilan tek firmaydik ve
bu alanda sanayilik piyasasinda onemli is baglantilan yaptik.
Growtech, katilim yapan firma ve ziyaretci sayisiyla oldukca umut
verici bir fuar. Avrupa ve Balkan Ulkelerinden Ortadogu ve Kuzey
Afrika'ya kadar uzanan Ulkelerden gelen ziyaretcilerin agirlandigi
bu 6nemli fuarda, bizler de firma olarak yeni Urinlerimizin
tanitimini yapmaktan oldukea keyif aldik.

Agrico ve Europlant temsilcilerimiz de bizlerle beraberdi. Onlar
da bu fuarin potansiyelini gordiler ve onemli is baglantilari
yaptilar bununla beraber 2017 Growtech Fuarina, Agrico ve
Europlant firmalarimizin da one ¢iktigl bir tasarimla tekrar
katilmay! ddsunUyoruz.

2016 yili sizin icin nasil bir yildi? 2017
yilindaki hedefleriniz nelerdir?

2016 yili Ulkece ve sektor agisindan oldukga zor bir yildi.
Ozellikle bizim sektorimuizde zorlu bir yil daha geride biraktik.
Sozlesmeli Ureticilerimizle Sivas ve Kayseri yorelerinde
tohumluk dretimi Gzerine yogunlastik. Yilin son iki ayindan
itibaren patates fiyatlari yikselmeye basladi. Ama piyasada

genel olarak bir tedirginlik var. Urlin sevkiyatlar yapiliyor
ancak piyasada genel olarak yasanan nakit akisindaki zayiflik,
herkesi etkiliyor. Pazarin da bence konsolidasyona gidecegini
soyleyebilirim. Ar Tarim olarak stratejimizi surdirtyoruz

2017 yili icin planlarimiz yine sanayilik piyasada da yer almak.
Sanayilik patates cesitlerimizi de Growtech fuarinda tanittik.
Tescillerini bekliyoruz. Bunun disinda, birkac cesidi kendi bolge
Uretiminde denedik, gosterdik ve bu cesitler de begenildi. AR-
GE calismalarimiza ara vermeden devam ediyoruz. Strekli
gelisime acik olan bir firma olarak her zaman daha iyiye
ulasmak icin calisiyoruz.

2017 yilinda pazara yeni iiriinler sunacak misiniz?

2017 yilinda bahsettigim gibi tescillerini bekledigimiz ve
begenilen Urdnlerimiz var. 2017 yilinda tohum pazarini
gelistirmek icin itk seferde mini yumru denemelerimizi
yapacagiz. Simdilik bu kadar soyliyorum. Uretimimiz yine
kendi tarlamizda olacak. Sozlesmeli Uretimimizi strdirlyoruz.
Uretim hacmimizi ayni seviyede tutmak istiyoruz.

2016 yiinda sanayilik pazarda aktif rol
almayi planliyordunuz? Bu baglamda
hedeflerinize ulastiniz mi?

2016 yili bizim icin sanayilik piyasasina adim attigimiz bir yildi.
Diinyaca begenilen ve onaylanmis cesitlerimizi, 2016 yili iceri-
sinde deneme alanlarimizda Ureterek bu pazara uygunlugunu
test ettik. Almis oldugumuz doneler oldukca umut vericiydi. Bu-
nunla beraber yine Growtech Fuarinda sanayilik Urlnlerimizi
musterilerimize tattirdik ve olumlu tepkiler aldik. Ozellikle BA-
SIN RUSSET FONTANE ve MARKIES en begenilen trinlerimiz
arasindaydi. Adimlarimizi saglam atarak piyasanin bu konudaki
nabzini ve ihtiyacini 6lcmeye calisiyoruz.
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Ar Tarim Markalasma
Calismalarina Hiz Verecek

Ar Tarim Pazarlama ve lletisim Miidiirii Fatmagiil Karagil, 2016 yiinda
markalasma ile ilgili bircok adim attiklarint ifade ederek, “Tescilini aldigimiz
irtinlerimiz piyasanin gézde (iriinlerinden AGRIA, MADELEINE MARFONA-
JELLY ve CONCORDIAdr.. Calismalarimiz gelecek dénem icin de tim

hiziyla devam edecek” dedi.

Tarim, gegtigimiz yillarda kurumsallasma ve marka-
A rlasma ile ilgili ciddi adimlar atti. Olusturduklari bu
alt yapiyla, calisan tatmini ve misteri memnuniyeti
olusturmayi ve gelecekte bu yonleriyle fark yaratmayi plan-
ladiklarini belirten Ar Tarim Pazarlama ve iletisim Miidiirii
Fatmagiil Karagil, gelecek hedeflerinin, kendi kendini yéne-
tebilen sisteme ve yapiya ulasmak oldugunu soyledi. Fatma-
gul Karacil, Ar Tarim'in ¢alismalari ve sektdriin sorunlariyla
ilgili sorularimizi séyle yanitladi.

Ar Tarim olarak gectigimiz yillarda kurumsallagsma
ile ilgili ilk adimlarinizi attiniz. Bu baglamda gelecek
hedefleriniz ile ilgili bilgi verir misiniz?

Bildiginiz gibi kurumsallasma kurumun stratejilerini belirle-
yecek, faaliyetleri denetleyecek ve takip edecek bir yonetim
kurulu mekanizmasi olmasidir. AR TARIM olarak vizyonumuz
geregi kurumsallasma bizim igin en basta gelen ilkelerimiz-
dendi. Ilk adim olarak degerlerimizi belirleyip vermis oldugu-
muz tlim stratejik kararlarimizi ve faaliyetlerimizi bu ilkeleri
baz alarak ytrittyoruz.

Kurumsallasma strekliligin ve canliligin énem arz ettigi bir
yapilanma durumudur. Sirket olarak bizler, bu konuda adim-
larimizi saglam atarak calisanlarimizin  sorumluluklarinin
farkindayiz. Tum personelimizi verecegimiz kararlarda sis-
teme dahil ederek surekliligi saglamayr amacliyoruz. Sirket
olarak bu kiltur, vermis oldugumuz tim stratejik kararlara
yansimaktadir. Boylece kurumsallasma sirecinde alt yapiy
olusturmus oluyoruz. Olusturdugumuz bu alt yapiyla calisan
tatmini ve muisteri memnuniyeti olusturarak, gelecekte bu
yéniimiizle fark yaratacagimiza inaniyorum. Ilerleyen dé-
nemlerdeki amacimiz ise, kendi kendini ydnetebilen sisteme
ve yaplya ulasmak olacaktir.

2016 yilinda bazi markalariniz icin tescil basvurusunda
bulundunuz ve 2017 yilinda marka tescillerinizi aldiniz.
2017 yih icerisinde yeni tescil aldiginiz iiriinleriniz
hakkinda bilgi verir misiniz? Yil sonuna kadar baska
yeni iiriinleriniz olacak mi?

2016 yilinda ayni zamanda markalasma ile ilgili de bircok
adim attik. Bunlardan sadece biri marka tescillerini almakti.
Bildiginiz gibi markalar bir sirketin tim varliginin anlamidir.
Bu derece 6nemli olan bir konu elbette koruma altina alin-
maliydi. Biz de bu anlamda, bu piyasada vermis oldugumuz

emeklerimizi ve
pazarimizi  garan-
ti altina almak icin,
kendi  Urlnlerimiz
icin marka tescilin-
de bulunduk. Bu
durum rakipler ara-
sinda farklilasma-
mizin ve pazarimizi
korumanin bir yolu
sadece. Bununla
beraber marka tescilini almamiz ve markalasmamiz, miiste-
rilerimiz icin de bir glivence anlamina geliyor. Markalagsma,
tuketiciler agisindan da malin kolaylikla taninmasini saglaya-
rak Grlin kalitesi hakkinda tiiketiciye gtivence ve fikir verir ve
bu durumda tlketicinin de otomatik olarak giivence altina
alinmasini saglar. Tim bu &zellikleri ile de marka, tiiketiciyi,
Ureticiyi ve araci firmayi koruyan kurumsal bir yapi haline do-
niismektedir.

Tescilini aldigimiz Grlnlerimiz, piyasanin gdzde Urlnlerin-
den AGRIA, MADELEINE MARFONA- JELLY ve CONCORDIA
‘dir. Calismalarimiz gelecek dénem icinde tim hiziyla devam
edecek.

Ulkemizde patates iiretim alanlari artiyor ancak iiretici
pek cok sikinti ile bogusuyor. Bu baglamda sektorii ve
yapilmasi gerekenleri degerlendirir misiniz?

Patates sektorii ve pazarlamasi son zamanlarda oldukga zor-
lastyor. Pazarlama, Uretimin nitelik ve niceligini etkileyen en
dnemli yapidir. Ulkemizde baz yillar, patates (reticisi icin pa-
zar bulma 6nemli sorun olustururken bazi dénemlerde ise
daha kolay ilerleme saglaniyor. Ayrica patates fiyatlari yildan
yila biyik dalgalanmalar gostermektedir. Arz talebin den-
geli olmamasi, sektor icerisindeki yapisal eksiklikler, kiiresel
siyasal gelismeler ve uluslararasi iligkiler gibi bircok faktor
bu baglamda etkili oluyor. Ekonomi ve piyasalardaki degi-
simler herkesi etkiledigi gibi bizim sektorimizi de etkiliyor.
Bu kiiresel anlamda bu seklide ilerlerken kendi sektdrimiize
indirgedigimizde ise bizim uzun suredir dile getirdigimiz ve
getirecegimiz sey, Ureticilerin sertifikal ve kaliteli tohum kul-
lanmalari olacaktir. Bununla beraber dikim planinin olmama-
sl artan arazilerimizi verimli kullanmamamiza sebep olurken,
Ureticinin beklentilerini de karsilamiyor.
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Ekrem Suad SADAK
Ar Tarim Genel Mdd(irt
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Topraga bereketinizi ekiyoruz..

Tim planlari-
mizi gercek-
lestirdikten
sonra firmamiz
uluslararasi
dlizeyde lretim
ve ihracat (ssu
olacaktir.

Ar Tarim Kurulusunun
30. Yilini Kutluyor

r Tanm Genel MUdirt Ekrem Suad
ASadak, bu yil 30°'uncu kurulus yil dona-

munU kutlayan Ar Tarm'in gelecek 30
yila hazir oldugunu belirterek, “Sizin de bildiginiz
gibi, ‘Firmaniz ve cesitleriniz verdigi sozleri tut-
muyorsa 30 yildir pazarda degilsiniz’ demektir.
Bizim sirketimiz 30 yili askin suredir, yemeklik
piyasada lider olmaya devam edi-
yor ve yeni cesitler ve kalite servis
programiyla da bu konumunu guic-
lendiriyor” dedi. Ar Tarim'in ulastigi
noktayl, hedeflerini ve 2018de pi-
yasaya sunacaklar yeni UrUnleri
sordugumuz Ekrem Suad Sadak,
sunlari anlatt...

2018 yili, Ar Tarim'in kurulusunun
30’uncu yili. Bu baglamda, firmanizin
ulastigi noktayi (istihdam, ihracat, ic
pazardaki pay, biiyiikliik ve sektorde-
ki yeriniz baglaminda) degerlendirir
misiniz?

Sizin de bildiginiz gibi, ‘Firmaniz ve cesitleriniz
verdigi sozleri tutmuyorsa 30 yildir pazarda de-
gilsiniz' demektir. Bizim sirketimiz 30 yili askin
suredir, yemeklik piyasada lider olmaya devam
ediyor ve yeni cesitler ve kalite servis progra-
miyla da bu konumunu giglendiriyor. Bu geli-
sim, birkac modulden olusmaktadir.

Bizler etik bir cerceve icerisinde saglam rekabe-
te inaniyoruz ve bu bizim tartismasiz kuralimiz.
Bu kuralda bizi pazar krizlerine ve beklenmeyen
ataklara karsi guclu yapiyor. Bu strateji degisik-
liginden sonra AR TARIM sadece sahada degil
ayni zamanda is piyasasinda da aranan bir sir-
ket oldu. Sunmus oldugumuz firsatlar ve odul-
ler tarim sirketlerinde pek bulunmayacak tur-
den. 5 kisilik ekip 17 kisilik takim haline gelirken
mevsimsel iscilerle 150 kislyi buluyoruz.

Patates sektorinde satis analizlerine bakarsa-

niz pazarin yizde 60'ini Ar Tarim Grtnleri olustu-
ruyor. Hedefimiz kisa vadede 2012 yilinda oldugu
gibi yizde 70%e ulasmak. Varligimizin hendz tam
olarak hissedilmedigi sanayi sektortinde ise payi-
mizin ylzde 11 oldugunu dtstndyor, 2018/2019
sezonu igin yUzde 22 ve 2022 yili icin de yizde 45']
hedefliyoruz.

Ortaklarimiz Agrico ve Europlant pazarda cok
gUcld dinya capinda une sahip gesitlere sahip
olmalar bizim amaglarimiza ulasmamizda da
bize ekstra glven vermekte. Sirketimiz once-
den bilindigi gibi artik bir distribltor dedil onlarin
Tarkiye'deki kuruluslan olmustur. Bu durum bize
bircok firsat doguruyor. Oncelikle uluslararas ce-
sit gelistirme programina dahil olduk ve bunun-
la beraber mini yumru ve S kademe tohumdan
yuksek kademe tohum Uretimine basladik. Bu
durum devam edecek ve diger cesitlerimize ya-
yilacaktir Uclincti olarak da Turkiye'de guiclt fakat
programdan dusen cesitlerimizin, 6zel sirket ve
kamu sektortyle yakin is birligi icinde doku kul-
tard ile cogaltmaya baslayacagiz. Bu tecribeden
sonra 2025 stratejimizin bir parcasi olan uzun
siredir devan eden planimizi hayata gecirerek
kendi arastirma merkezimizi kurarak hissedar-
larimizla tamsamen entegre olmus olacagiz.

2015 yilindan bu yana kazandigimiz given isimi-
ze disiplinle yaklasmamizin sonucudur. Tum bu
planlarimizi gerceklestirdikten sonra firmamiz
uluslararasi dlzeyde Uretim ve ihracat Ussu ola-
caktr.

Kamu ve ozel kuruluslarin Ar Tarim'dan blyuk
seyler beklediklerinibiliyoruz. Ancak bazi seylerin
degismesi ve ilerlemesi de zaman alan bir du-
rum.

AR Tarm'in Ulkemizin cikarlan dogrultusunda
calisamaya devam edecek sdylediklerimizin
sadece agizda kalmayacagini gormus olacagiz.
Vizyonumuz tamamiyla yayginlastiktan sonra

98 | TARIM GUNDEM



‘Amacimiz arastirma, Uretim ve ticaret, Ulkemizde tohum
sektorinun gelistirilmesi tim Ureticiler, tiketiciler ve kamu
kurumlar arasinda bir elci olmasidir”

Onimuizdeki 30 yil icin hazirz.

30’uncu kurulus yiliniza 6zel 2018 yilinda planla-
diginiz faaliyetler nelerdir?

Oncelikle yildonimimuz olan 2018/2019'un bizim icin guzel
basladigini gururla bildirmek isteriz. Cesitlerimizin talep mik-
tart hem yerli Uretim hem ithal tohumda beklentimizi asti. Bu
durum bir yandan cesitlerimize olan guict gosterirken bir yan-
dan da sirketimize olan glveni gostermis oluyor. Bizim servis
anlayisimiz Urun kalitemiz ve etik ticari uygulamalarimiz bizi
rakiplerimiz arasindan cikariyor. Ayrica sanayilik bolimu-
mizUn gelismesinden de blylk memnuniyet duymaktayiz.
Gectigimiz 2 yil 6nce olmadigimiz bir sektore simdi yeni ge-
sit adaptasyon calismalari sonucunda 2 bin tondan fazla driin
sattik.

Yerel olarak uretilen E sinifi tohumlara olan talep artik ithalata
ciddi bir alternatiftir oldu ve bizimm musteri tabanimizi genisletti.
Bu strateji ile sadece pazar payini kazanmakla kalmadik, en
cok aranan ve giiven duyulan sirket haline geldik. 2018 amag-
lanmiz icin agik bir dille ifade etmek gerekirse biz sadece yillik
planlar yapmiyoruz 2018 yili planlarimiz 2025 yili planlarimizin
bir parcasidir.

Genel olarak yemeklikte sanayilik Grinlerde T2 Gretimimi-
zi arttiracadiz ve S1 kademe tohumlari da sadece 2 cesit icin
Uretecediz. T2 tohumlarimiz musterilerimize alternatif olacak,

®MarkiesZh

Ottawa$

Fontane

S1 tohum dretimini biraktigimiz igin bir rekabet iginde olmaya-
cagiz. Bu durum etik acidan da dogru dedgildi, Ar Tarim yonetimi
olarak bunu duzelttik.

Bu sebeple Uretim alanina yenibir yaklasimimiz var. Dahili kay-
naklarimiz artik talebi karsilayabildiginden ve E sinifi Gzerinde
odaklanildigindan, bizim icin S1 tohumu Greten Ureticilerle de
calismayi birakacagiz. Nadiren de olsa, sezonun ok fazla talep
gordugunu gordrsek Stireticiler ile Uretim yapabiliriz.

2018 yilinda pazara yeni iiriinler sunacak misiniz?

Deneme alanlanimizda her yil 20den fazla yeni cesidi deniyo-
ruz. Sadece 2017 yiinda 7 yeni Urdndn Uretim iznini aldik bun-
larin 4 "0 sanayilik. Gelecek yl, cips sanayii igin olanlari da ta-
nitmak istiyoruz. Sanayi sektort yeni cesitleri aramaya devam
ediyor ve ihtiyac duyduklari cesitleri onlara sunacagiz. Eski ve
bilinen cesitler konumlarini kaybediyor. Biz AR TARIM olarak
bu boslugu dolduracagimizi distntyoruz.

2018deki deneme alanimiz 24'U adet yeni cesit olup bunlardan
6'si sanayi sektoru igindir. Burada durumumuzu guclendirmek
icin bu yilda deneme Uriinlerimizden Iyi sonuglar almak isti-
yoruz.

Hedefimiz, yemeklik bolumunde sadece bir numara degil ayn
zamanda sanayi piyasasinda da bir numara olmaktir. Karar-
ligimiz ve tecribemizle sliphesiz bu amacimiza ulasacagiz.

Bu yeni cesitlerin kritik bir noktasi ve cazip hale gelmesi, has-
talikli bolgeler icin direncli olmasi da 6nemli bir noktadir.

Sanayilik
| Cesitlerimiz

DN
BJellys

AN
/""'/ %

' A
|

&
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Afyon Pancar Kooperatifi ve Ar Tarim Is Birlig

“Ciftci Destek Semineri”

/)
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Topraga bereketinizi ekiyoruz...

Ar Tarim
sadece tohum
satmiyor, ayni

zamanda
ureticinin
her anlamda
yaninda
olmaktadir.

r Tanim tarafindan 14 Subat tarihinde,
AAfyon Pancar Kooperatifi onderliginde,
Afyon Orucoglu tesislerinde ‘Ciftci Destek
Semineri’ dizenlendi. Duzenlenen bu semi-
nerde ciftcilere, patateste verim artisi saglama,
hastaliklara karsi onlem, patates cesit 6zellikleri

ve depolama dnerileri ile ilgili bilgiler verilerek
dretim teknikleri anlatild.

Afyon Pancar Kooperatifi Gyelerinin katilimiyla
gerceklesen bu organizasyonda, 18 yildir sek-
tore hizmet eden Ar Tarim Operasyon Direktort
Ziraat Yuksek Muhendisi Korel Aklan sunumuy-
la tarla se¢imi, tarla hazirlidi, gibreleme, Urin
yetistirme, cesit, ekim, ilaglama, sulama, Ust
oldirme, hasat, depolama ve se¢me gibi tek-
nik konular hakkinda bilgiler verdi. Korel Aklan
sunumunda sunlar anlatt: “Tarla seciminde
ik olarak dikkat edilmesi gereken konu topra-
gin PH'sinin 6,5 ila 7 arasinda olmasidir. Canku
PHnin bu aralikta olmasi sayesinde, kullanilan
glbre ve mikro besin elementlerinin alinmasi
kolaylasir. Ayrica tarlanin tas durumu ve toprak-
taki tuz seviyesi de dnemlidir.” Ayni toprada iki yil
Ust Uste patates ekilmemesi gerektigini soyle-
yen Aklan, “Patates, yumrulu bir bitki oldugu icin
toprag coraklastirir ve verim kaybina neden olur.
Topragin sonbaharda pullukla strdlmesi, tesvi-
ye edilmesi, tohum yataginin iyi hazirlanmasi,
dizgun dikim yapilmasi, iyi bogaz doldurmasiile
iyl bir patates Uretimi yapilacaktir. Sicakligin 10
derecenin altinda olmasi durumunda ise dikim
yapilmamalidir ¢linkd toprak sicak olmadigr icin
drin calismaz” dedi.

o e

BT =2

Kullanilan tohumlar sertifikali olmali

Aklan, kullanlan tohumlarin mutlaka sertifikall
olmasi gerektidini vurgulayarak sunlari soyledi:

“Tohumlar ekim zamanina gore uygun sekilde
depolanmalidir. Bunun yaninda hastaliklardan ari
tohum kullanilmalr ve kullanilan tohumlar sertifi-
kali olmalidir. Sertifikasiz tohum kullanilmamasi
cok onemlidir. Ayrica kesilmeden ekilen tohum,
kesilen tohuma gore daha verimli patates verir.
Tohumun kesilmesi durumunda dikkat edilmesi
gereken konu ise istif yaparken, istiflenme yik-
sekliginin 20-50 cm'i gegmemesidir. CUnkd bu
yUksekligin gecilmesi durumunda tohum, nor-
mal sartlarda baski altinda kalacad icin ¢triime
hizlanmaktadr. E§er patateste iri yumru isteni-
yorsa, dikim mesafesi agilmalidir. On cimlendir-
me de yine cok 6nemli konulardan biridir. Yeteri
kadar filizlenen patatesler ekildiginde, tarlada
birim alandan alinan dal sayisi fazla olacagi igin
verim yukari tasinacaktir”

“Hizmet Modiilii” ile ciftcimizin dai-
ma yanindayiz

Seminerin sonunda, yeni faaliyete gegirecekleri
hizmet modulinden bahseden Ar Tarm Genel
Mldurd Ekrem Suad Sadak: ‘Biz sadece to-
hum satmiyor, ayni zamanda Ureticilerimizin her
anlamda yaninda oluyoruz. Ureticilerimizin her-
hangi bir problemi oldugunda, problem tohum-
dan kaynaklanmasa dahi, kendisini ekip olarak
ziyaret ederek elimizden gelen destegi veriyo-
ruz. Tohumdan kaynaklanan herhangi bir sikinti
yasanmasl durumunda ise tabii ki daima Ure-
ticilerimizin yanindayiz. Bu amacla 2018 yilinda
yeni bir servis programi yururlige koyuyoruz. Bu
program hazirlik zamani, ekim sonrasi ve hasat
surecleri ile U¢ modulden olusuyor’ dedi.
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Ar Tarim’in

30'uncu Yil Heyecani

ADANA'DA 30.YIL
HEYECANI
30 MAYIS 2018
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Topraga bereketinizi ekiyoruz...

Adana’daki tarla giiniimiize tiim
iireticilerimizi bekliyoruz

aha iyi, temiz hastaliklardan ari, verimli tohumlar ye-
tistirmeyi amaclayan AR TARIM, kendisi ve Ureticile-

rini gelistirme amaciyla ¢cikmis oldugu yolda 30'uncu
yilin kutluyor.

‘AR TARIM olarak, Ureticilerimizi dogru cesitlerle bulustur-
mak ve degisen ihtiyaclarini karsilamak icin diinyada kabul
edilen cesitleri sizler icin Ulkemizde de entegrasyonunu
sagliyoruz” diyen Ar Tarim Genel Mudurt Ekrem Suad
Sadak, 30 Mayis'ta Adana'da duzenledikleri Tarla GUnU'ne
tum Ureticileri beklediklerini soyledi. Sadak, Adana'daki or-
ganizasyonla ilgili su bilgileri verdi; *

Yeni fikirler yeni topraklar mukemmel yetistiriciler ve de-
neme sahamiz i¢in 30 Mayis'ta Adanada gerceklestire-
cedimiz Tarla GUnu Etkinligimize ve aksaminda Sheraton
Hotel'de gerceklesecek olan iftar yemegine sektordeki tim
paydaslarimizi davet ediyoruz. Bu yil ki etkinligimizde 6zel
bir program sunuyoruz; 30 Mayis Carsamba gunu guinduz
tarla etkinligimizle baslayacak olan programimiz, aksam
gerceklesecek olan iftar yemegi ve aksama ozel etkinlik-
lerle sona erecektir”

Ar Tarim’dan yerli tohum atagi

AR TARIM TOHUMCULUK olarak yine bir ilke imza
att. Nigde patates arastirma enstitistnun islah ca-
lismalari sonucunda tescil edilmis ilk yerli ve Milli
cesit olan NAHITA'nin resmi sozlesmesi TAGEM Ge-
nel MUdurt  Gazi Kaya'nin makaminda AR TARIM
TOHUMCULUK Genel Mdurt Ekrem Suad Sadak'in
katiimiyla birlikte gerceklestirilen torende imzaland!.
Imza téreninde konusan AR TARIM TOHUMCULUK
Genel Mudurt Ekrem Suad Sadak, “Yerli ve mil-
li cesitlere olan inancimiz ile yola ¢iktik ve Glkemi-
zin gelisimine katkida bulanacak ilk imzamizi attik.
Turkiyede gelistirilip 6zel sektore devredilen ilk yerli
ve milli patates cesidimiz NAHITA bundan sonra AR
TARIM ile birlikte diinyaya acilacak. Nahita'nin ve sa-
tisi ve Uretimi konusunda elimizden gelen her tirld
destegdi vererek Ulkemizin gelisimine katkida bulu-
nacagimiza inaniyor, yapilan bu sézlesmenin mille-
timiz adina hayirli olmasini temenni ediyoruz” dedi.
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Fontane ve Markies Sanayilik
Piyasada YUzumuzu Guldarda

Ar Tarim Genel Mudurt Ekrem Suad Sadak, gectigimiz yil sanayilik patates piyasasina sunduklari Fontane
ve Markiese olan talebin yizlerini guldirdigind belirterek, “Fontane ve Markies'le sanayilik piyasada
oldukca kalici bir yer edindik. Bu cesitlerimiz, hem verimlilik hem de depolama 6zelliklerinin iyi olmasi

dolayisiyla piyasada iyi bir yer edinmeyi basardi” dedl.

tordeki yerlerini bu yil yaptiklan etkinlikler ve yeniliklerle

daha da saglamlastirdiklarini kaydeden Ar Tarim Genel
MUdUrt Ekrem Suad Sadak, “ Bu yil yaptigimiz yeniklere 6rnek
olarak, sisteme yeni entegre ettigimiz teknik destek hizmetle-
rini verebiliim” dedi. Ar Tarim’im calismalarini, yeni cesitlerini
ve yerli driinlere desteklerini gostermek adina Uretim haklarini
satin aldiklan Nahita ile ilgili ilerleyen sireci sordugumuz Ek-
rem Suad Sadak, sunlari anlattl.

Ar Tarum olarak, 30'uncu yulimzi
kutladigimz 2018 yilint firmanwz
acisindan degerlendirir misiniz?

30.yiimizi hak ettigi gibi ugurladigimizi distndyorum. Ar Ta-
rim olarak sektdrde zaten belirli bir yerimiz var idi. Bunu bu yil
yapmis yeniliklerle de gostermis bulunuyoruz. Sisteme yeni
entegre etmis oldugumuz teknik destek hizmetleri de bunun
bir ornegidir.

201 8 yil, Ar Tarim'in 30'uncu kurulus yildonimayda. Sek-

2018 il sektor olarak zor bir donemdi. Bildiginiz gibi fiyatlardaki
dalgalanmalar kurlardaki artis hepimizi etkiledi.

Patates fiyatinin bir anda bu kadar artmasi tU- \
keticlyl de zor durumda birakt. Neyse ki hasadi-
miz ongorulerimiz oraninda geldi. Dolayisiyla bu
donemi sirket olarak elimizden geldigince sakin
kalarak atlatmaya calisiyoruz.

‘/‘Q:

Topraga bereketinizi eklyoruz

Yeni sezonda sanayilik
patates piyasasina
sunacaguz yeni
cesitleriniz olacak
mu? Yeni cesitlerinizin
verimlilik anlaminda
iireticilerinize sagladigt
avantajlar nelerdir? |
Biz bildiginiz gibi her yil cesit dene-
meleri kuruyoruz. Hem sanayilik E‘r‘%“ nf;:gem'agu"m
hem de yemeklik piyasasi icin bu
denemeler. Elbette bu yil da piyasaya sunmak icin yeni cesit-
lerimiz var. Gegen yil denemelerimizden basarili olarak cikan
piyasaya sundugumuz sanayilik cesidimiz olan Fontane ve
Markies'e bu yil olan talep ytizimuzd guldurilerek dogru karar
verdigimizi bir kez daha gosterdi. Fontane ve Markies'le sana-
yilik piyasaya oldukca kalici bir yer edindik. Bu cesitlerimiz hem
verimlilik agisindan hem de depolama ozelliginin iyi olmasi do-
layisiyla piyasa da yer edinmeyi basardi.

Biz her zaman yeni cesit denemelerimizde ve-

rimliligin yani sira depolanmasi ve hastaliklara

( ?J dayanakligini da goz oninde bulundurarak se-

il ciyoruz. Bu dreticinin de Urdn secerken dikkat

ettigi bir durum. Ar Tarim olarak trtn verimligi-

miz ve kalitemiz zaten yillardir dnem verdigimiz

onceligimiz.. Bazi UrUnlerimiz serbest cesit bile olsa, Ar Tarim

ile markalastigi ve o Urtinde bizim kalitemize ulasan kimse ol-
madidi icin tercih edilen firma oluyoruz.

Bu yul icerisinde tescillenen Nahita’min
eyliil ayindaki hasadindan sonra ihracatt
ile ilgili siirecten bahseder misiniz?

Bildiginiz gibi Nahita, Nigde Patates Arastirma Enstitisinin
Urettigi yerli tohum. Bizde 6zel sektor kurulusu olarak, yerli
UrUnlere destedimizi gostermek ve yerli Uretim icin ncl ola-
bilmek adina Nahita'nin Uretim satis haklarini aldik.

Turkiyede gelistirilip 6zel sektdre devredilen ilk yerli ve milli pa-
tates cesidimiz Nahita'yrbu yil ilk defa hasat ettik. Bildiginiz gibi,
bir patatesin kendisine pazarda yer elde edebilmesi igin en az
2 yil denenmesi ve verimlilik, depolama ve hastaliklara daya-
niklilik yonunden incelenmesi gerekir. Biz de, bu prosesi takip
ediyoruz. Nahitanin bu yil pazarda itk yili... Simdiden 6nemli
UrUnlerimiz arasinda girecek gibi gorintyor ama tabi ki bunu
onumduzdeki yillarda kesin olarak soyleyebiliriz.
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Vizyonumuzun Temeli,

Basarimizin Sirri!

urkiye'nin onde gelen patates tohumu Ureticilerinden
TAR TARIM, sunmus oldugu yenilikler ile sektdre yon

vermeye devam ediyor. Dergimize ©zel sorularimi-
zi yanitlayan AR TARIM Genel Midurt Ekrem Suad Sadak,
2030 stratejilerinden Seed Potato Akademisi'ne, yemeklik
patates cesitlerindeki pazar liderliginden, sanayilik cesitler-
deki pazar payi cikislarina ve hedeflerine kadar bircok yeni ve
yararl bilgiyi bizlerle paylasti. Sektore dair bu 6nemli acikla-
malarin siz dederli okuyucularimiz igin de keyifli bir okuma
olmasini dileriz...

Yemeklik patates tohumunda lider firma
olarak gelecekle ilgili planlarinz nelerdir?
AR TARIM Seed Potato Akademisi ve AR
TARIM 2030 stratejinizle ilgili bilgi verir
misiniz?

2030 yilindan bahsederken, bircok insan bunun abartildigini
dustnuyor. 10 yil icerisinde neler olacagini nereden bilebilir-
siniz? diyorlar.. Bizim ise cevabimiz basit; Bizler pazar yapici-
yiz, takipgisi degiliz. Yeni 1slah edilmis bir ¢cesidin piyasada yer
almasini saglayana ve ilk satislarinizi yapana kadar, yillar su-
ren bir planlama, yatirim ve testler gerekir. Su anda herkes
bir Grlnl drdn yelpazesine eklemek icin verimi karar kriteri
haline getiriyor. Biz bunun &tesine geciyoruz. Onimuzdeki
10 yil igerisinde Ulkemizin sorunlari olacagini 6n gordugu-
miz, su miktari ve kalitesi, toprak kalitesi ve dzellikle yik-
sek kaliteli tohum Uretimi icin ekilebilir verimli topraklarin
azalmasi gibi sorunlari ele aliyoruz. Bizim denemelerimiz
ve calismalarimiz buna odakli olmaktadir. Bu arada Turki-
yedeki kotl depolama kosullarini da unutmuyoruz. Biz
Arizona ve Vogue cesitleri gibi, piyasayi her alanda etkileyen
gesitleri sunmaya devam edecegiz.

Yerli Uretimimizi artirdiktan ve Turkiye'yi yumrudan T2 ka-
demeye kadar Uretim merkezi haline getirdikten sonra ayni
zamanda ihracata yonelecegiz. Vizyonumuz dahilindeki tim
fikirlerimiz sadece bir Uretim plani gereksinimi duymuyor,

ayrica bir finansal plan, insan kaynaklari plani ve bunu des-
teklemek igin teknolojik altyapi gereksinimi duyuyor. Bu se-
beple, bircok senaryoyu hesaba katarak uzun sureli planla-
ma yaplyoruz ve isi sansa birakmiyoruz.

T2 kademe tohumunun yerli Uretim konusuna gelirsek, bil-
meniz gerekir ki, musterilerimize olan yerli tohum satisimiz,
ithalat satislarimizi gegti ve bunu 2025 yilina kadar Ug katina
cikarmak icin calisiyoruz. Neden 20257 Neden daha erken
degil? Biz kendi piyasa tahminlerimizi yapiyoruz ve ona gore
hareket ediyoruz. Kontrollu bir genisleme ile, sirketimizin
stabil bir temele dayanmasini saglamak ve sirketimizin ge-
lecegini garanti altina almak istiyoruz. Intiyatli davranmak ve
gelecedi garanti altina almak personelimize ve musterileri-
mize kars! yukimlaldgtmizdur.

HIR hizmet modelimizin tanitimiyla, musterilerimize sun-
maya basladigimiz tim yeni teknolojilerle birlikte baska bir
fark yaratacadiz. MuUsterilerin
tim  ortak mutabakatlarimi-
zI takip edebilecedi AR TARIM
uygulamasi buna bir ornektir.
Onimuzdeki aylarda baska
sdrprizlerimizde olacak.

Bana AR TARIM patates tohu-
mu akademisi hakkinda bir
soru sormustunuz? Bunu ya-
nitlamadan once, Utfen vizyo-
numuza bir goz atin.. Bir arastir-
ma, Uretici ve pazarlama sirketi
olarak isimiz; memleketimizde
patates tohumculugunu gelis-
tirmek, tUm Uretici, tUketici ve
kamu kuruluslarinin arasinda bir elci olarak yerli Gretimi art-
tirmaktir. Akademi fikri, insan kaynaklari gelisim programi-
mizin ana cercevesi olacaktir. Bu bilgiyi paylasmak istiyoruz
ve bu sebeple seminerler, web seminerleri, tarla ginleri vs.
yapacagiz. Bunlari patatesle ilgili olan herkese acacagiz. Bu
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profesyonelligi yaymanin harika bir fikir oldugunu dustndtk
ve bunu birkac kisiye sinirlamamaya karar verdik. Bu fikri-
mizin vizyonumuzla ile kusursuz bir sekilde uyacagina ina-
niyoruz. Cok yakinda bu konu hakkinda daha fazlasini sizlere
anlatacagiz.

Ozellikle sanayilik piyasada artan
payunzt neye bagliyorsunuz?

2016 yilinda bu pazara girmeye karar verdik ve sadece Av-
rupa'da degil, ayni zamanda dinya capinda bilinen cesitler
(Fontane ve Markies) icin Turkiye'deki denemelere basladik.
Sadece bir hedefimiz vard, bu da yemeklik piyasasinda ola-
cak buytk dalgalanmalardan korunmak ve pazarda belirli
bir paya erismekti. Neyse ki, cesitlerimizin dzelliklerinin iy
olmasi, iyi bir tanitim ve musterilere strekli verdidimiz des-
tekle birlestiginde bizi bu pazarda da iyi bir oyuncu haline
getirdi. Bunun ardindan, ¢ok taninan degil ancak mikem-
mel kalitede olan yeni cesitlere basladik (Ottawa). Bunlar su
anda musterilerimiz tarafindan test edilmektedir. Sanayilik
piyasada ylzde sifir olan pazar payl su anda ytzde 10 civa-
rindadir. Hedefimiz onimduzdeki 2 yil icerisinde yizde 17'ye
ulasmak ve 2025 yili itibariyle yUzde 25'e ulasmaktir. Yaptigi-
miz her iste, gliven onemli bir rol oynar. Gu-
ven, riskten kacinan kurumsal alicilarda ¢ok
blydk onem arz eder. Glven olusturmak icin
prosedurlerimizin tUm bolumlerinde durust-
lUkle hareket ediyoruz. Bunu da mikemmel
ekip calismamizla basariyoruz.

Yeni yerli ve milli cesitler
hakkunda goriisiiniiz nedir?

Yeni bir cesit yaratmak sabir, yatirim ve profesyonel bir yak-
lasim gerektiren uzun bir srectir. Bu yola girmeye karar ve-
ren herhangi bir sirket takdir edilmelidir. Bildiginiz gibi, yeni
bir cesit ortaya ¢ikarmak, mevcut cesitlerin melezlemesiyle
yapilir. Gelecek vaat eden yeni yerli ve milli cesitlerde, me-
lezlemelerde bizim cesitlerimizin de dahil edildigini gormek
beni cok mutlu ediyor. Bu da cesitlerimizin iyi olduguna ve
yerli ve milli cesitler icin bir temel olusturduguna dair bir kez
daha kanit teskil etmekte.

Sunu bilmeniz gerekiyor; Bir Ulkede Uretilen tim Grdnler ya-
sal olarak yerlidir. Dolayisiyla Turkiye'deki Gretimimiz de yer-
lidir. Milli, o Ulkenin insani tarafindan yaratilan, yerli niteliklere
sahip ve bu noktada o Ulkeyle iliskilendirdiginiz bir Granddr.
Bunun sahiplikle ilgisi yoktur. Buradaki sorum su: Eger biz
Turkiye'de kendi elemanlarimizla bir yeni cesit i1slah edip
Uretiyorsak ve bazi satislardan sonra Turkiye ile iliskilendiri-
liyorsa, sahiplerimiz Avrupali oldugu icin, o gesit yabanci mi
yoksa yerli ve milli mi olacak?

Benim icin yabanci veya yerli ve milli anlami hakkindaki tar-
tismalar zaman kaybindan ibarettir. Bunun tanimlanmasini
kendilerini buna adayan uzmanlara birakiyorum. Biz sadece
Tark tohum yetistiricileri ve ¢iftcileriigin enlyisi neyse, vizyon
ve misyon aciklamamizda belirtildigi gibi, ona odaklaniyoruz
ve bunu da yudzde 100 Turk kadromuzla yapiyoruz. Her za-
man etik bir cercevede rekabet edecegiz ve tum rakiplerin
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Topraga bereketinizi ekiyoruz...

cabalarina saygi gosterecediz. Ve eger birinin daha iyi oldu-
gunu gorursek, o bizim 6lgimz olacaktir.

ithal patates tohumlar. hakkindaki
soylentilere karsu goriisiiniiz nedir?

Her seyden once ithalatcilarin sadece talep Uzerine tohum
ithal ettiklerinin bilinmesi gereklidir. Biz, ayni tohum kade-
mesinin alternatifi olarak yerli Uretim tohumu sunuyoruz.
Hangi mensei istedigine karar vermek musteriye kalmistir.

Mevcut asamada, daha yUksek kalitede olduguna inandiklari
icin hala bircok insan ithal tohumu tercih etmektedir. Bunu
da hakli olarak dusunebilirler zira T2 kademede yerli tohum
sadece son birkag yildir mevcut oldugu igin ilk etapta ken-
disini kanitlamasli gerekiyordu; biz bu surecte bunu zaten
basardik.

Tdrkiye'ye ithal edilen tohumun diger Ulkelere gonderilenle-
re kiyasla daha dusuk kalitede oldugu disuncesi dogru de-
gildir. Turkiye karantina diizenlemeleri en kati yonetmelikler
arasinda yer almaktadir. Avrupa'da bizim icin secilen tohum
ekstra kontrol gerekliliklerinden geciyor ve hatta en yiksek
standart olan “Turkiye Kalitesi” olarak ilan ediliyor. Sadece
“Turkiye Kalitesi” statUstne sahipse ic kalite etiketi aliyor. Bu
nedenle, ithal tohumun hastalikli veya virtslU
oldugu ve Ulkeye girdigi iddiasini savunmalari,
benim gorisimde tarafsiz ve profesyonel-
ce davranan yerel makamlarin kabiliyetlerini
haksiz bir sekilde sorgulamaktadir. Bu durum
belki, on yillar evvel, alt yapi yetersizligi nede-
ninden olmus olabili, onu bilemem, ancak
son yillarda boyle bir durum yok.

Yayilan bir diger konu da, Turkiye'nin sadece
5'inci nesil tohum almasi konusudur. Boyle bir aciklama
yapanlarin Turk tohum sertifikasyon adimlarinin Avrupa'da-
kiyle ayni oldugunu da soylemesi gerekir. Kategori isim-
leri Ulkeye gore degisebilir. Eger siz 5. nesil derseniz, Ure-
ticlyi tamamen yanlis yonlendirirsiniz, Uretici T2 sinifindan
baslayarak 5'inci ekim tohum olarak dustnebilirAyrica bu
konuda daha ayrintili distinmek gerekir. ithal E sinifi satin
alirsaniz bunu neredeyse hi¢ verim kaybr olmadan iki yil Ust
uste sertifikalandinrsiniz. Tohum kaliteli oldugundan S2'den
Otesine gidenlerde var
ve tohumu cok az ve-
rim kaybiyla sertifikasiz
olarak (depo patatesi
gibi yetistiren) Ug yil bo-
yunca cogaltiyorlar. To-
hum kalitesi iyi oldugu
icin - maalesef UcUncy,
dordinct hatta besinci
lakabiyla sertifikasiz to-
hum kanunsuz olarak
alici buluyor. Bu durum-
da defalarca codaltilan
ithal tohum cesitlerinin
kalitesinin dustk oldugu
nasil soylenebilir?
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